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МЕТОДИЧЕСКИЕ ПОДХОДЫ 
К ОЦЕНКЕ ИННОВАЦИОННОГО ПОТЕНЦИАЛА

Проанализированы подходы к оценке инновационного потенциала 
различных авторов. Приведена их сравнительная характеристика с 
учетом преимуществ и недостатков, рассмотрена возможность приме-
нения данных методов при оценке инновационного потенциала муни-
ципальных образований.

Ключевые слова: оценка, инновационный потенциал, методичес-
кий подход, сравнительный анализ, экспертные оценки, нормативная 
модель, кластерный подход.
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METHODIC APPROACHES  
TO ESTIMATING INNOVATION POTENTIAL

The author analyzes various approaches to estimating innovation 
potential, gives their comparative characteristic with the advantages and 
drawbacks taken into account, and considers possibility of applying these 
methods when estimating innovation potential of municipalities. 

Keywords: estimation, innovation potential, methodic approach, 
comparative analysis, expert estimates, standard model, cluster 
approach.

 
Усиление регионального аспекта в экономической науке, в послед-

ние несколько лет, определяет методологический акцент в исследовании 
основ, формирующих воспроизводственный режим каждой территори-
альной экономической системы, в том числе, стратегии развития раз-
личных отраслей. В современных условиях вопросы обеспечения жизне-
деятельности любой отрасли и экономики в целом должны решаться за 
счет инновационных механизмов развития, в том числе основанные на 
оценке инновационного потенциала.

По мнению Л. Матвеевой, при выборе направлений инновационной 
политики региона, нацеленных на создание системы, обеспечивающей 
эффективное взаимодействие между органами управления всех уровней 
власти с предприятиями и организациями инновационной сферы, важ-
ной проблемой является учет стратегий экономического развития в сис-
теме воспроизводственных отношений на мезоуровне. При этом данным 
автором предлагается подход к оценке с точки зрения функционально-
иерархической структуры инновационного потенциала через оценку 
каждой составляющей. Для оценки потенциала в данном подходе ис-
пользуется балансовая модель, в которой представляется стоимостная 
оценка «потоков» потенциала [7].

Подход, основанный на экспертных оценках, рассмотренный в рабо-
те авторов С. Валентей, Е. Бухвальд, разработанный совместно со спе-
циалистами Института экономики РАН, определяет инновационный 
потенциал на основе значений базовых показателей и расчета интеграль-
ных показателей, исходя из их значений и весов, определяемой группой 
экспертов [2].

УДК 332.012 
ББК 66У
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В.Ю. Абрамова

К числу базовых показателей при данном подходе относят следующие:
– удельный вес организаций, осуществлявших технологические ин-

новации;
– объем инновационных товаров;
– удельный вес числа организаций выполнявших исследования и 

разработки;
– удельный вес персонала, занятого исследованиями и разработками;
– затраты на технологические инновации (% к ВРП);
– степень износа основных фондов,
– инвестиции в основной капитал на одного занятого в экономике 

и др. 
Как правило, рейтинговые агентства для оценки инновационного по-

тенциала используют метод экспертных оценок, с вычислением интег-
рального показателя, однако сравнить методику на содержательном уров-
не не представляется возможным, поскольку отслеживаемые агентствами 
показатели, как и присеваемые экспертами веса, остаются закрытыми. 

Подобного рода исследования проводятся за рубежом более тридца-
ти лет, одним из первых представителей является Гарвардская школа. 
В настоящее время такие исследования публикуются ведущими журна-
лами: «Euromoney», «Fortune», «The Economist», оценку проводят на-
иболее известные рейтинговые агентства: «IBCA», «Moody’s», «Arthur 
Andersen» и др. В России среди таких организаций можно назвать: рей-
тинговое агентство «Эксперт», «Российский институт экономики го-
рода», «Экспертный институт Российского союза промышленников и 
предпринимателей» и др. 

Зачастую отечественные исследования, основанные на рейтинговых 
оценках, проводятся на основе адаптированных к российской статистике 
параметров, используемых в Европейской шкале инноваций, так назы-
ваемой European Innovation Scoreboard (EIS) [11]. Методика использует 
принцип входящих и исходящих индикаторов, таким образом, полагая, 
что для оценки инновационного потенциала необходимы показатели, от-
ражающие ресурсную и результативную компоненты. 

Авторами В. Заусаевым, С. Быстрицким, Н. Криворучко предлагает-
ся интегральная оценка инновационного потенциала [5], которая содер-
жит пять групп показателей:

1. Макроэкономические: ВРП, численность экономически активного 
населения, среднедушевые доходы, инвестиции в основной капитал, ко-
личество организаций, занимающихся исследованиями и разработками.

2. Инфраструктурные: количество организаций, использующих ком-
муникационные и информационные технологии, специальные програм-
мы и веб-сайты, число страховых и кредитных учреждений, наличие 
технополисов, технопарков, информационно-аналитических центров, 
центров научно-технических исследований, общественных организаций.

3. Правовые: местные законы, регулирующие инновационную де-
ятельность, предоставляющие налоговые или иные льготы субъектам 
инновационной деятельности.

4. Кадровые: количество организаций, ведущих подготовку аспи-
рантов и докторантов, численность работников в сфере науки, занятых 
исследованиями и разработками, докторантов и аспирантов, докторов и 
кандидатов наук.

5. Экономические: объем инновационной продукции по степени но-
визны, затраты на технологические инновации и их удельный вес в об-
щем объеме отгруженной продукции инновационных организаций.
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Модернизация экономики региона

Автором И. Тимофеевой при оценке предлагается использовать четы-
ре группы показателей, характеризующих финансовую составляющую 
инновационного потенциала, материальную, кадровую и результирую-
щую. При этом сначала предлагается рассмотреть абсолютные показате-
ли, качественно отражающие исследуемый регион, затем относительные 
показатели, отражающие диагностику состояния региона [12].

В работе М. Гохберга и Э. Котляра построенная система параметров 
оценки разграничивает понятия инновационного потенциала и иннова-
ционной активности. 

По мнению авторов, инновационная активность характеризуется 
показателями результативности и эффективности инновационной де-
ятельности, показателями научной деятельности и другими; иннова-
ционный потенциал, в свою очередь, характеризуется нормативно-пра-
вовым регулированием, кадровой и инновационной инфраструктурой. 
При этом выделяются следующие показатели оценки на 100 тыс. насе-
ления территории:

– число объектов производственно-технологической группы;
– число объектов информационной группы;
– число объектов экспертно-консалтинговой группы;
– число объектов кадровой группы;
– число объектов финансовой группы;
– число наукоградов [3].
Приведенные выше методики позволяют проводить глубокий и ка-

чественный анализ в разрезе экономики региона, но они сложны в при-
менении в отношении отдельных отраслей, так как не отображают усло-
вия развития отрасли. 

С. Алексеев предлагает оценивать инновационный потенциал с пози-
ции результирующих показателей и выделяет пять групп показателей:

1. Показатели научного потенциала: доля численности персонала, 
занятого исследованиями и разработками, в численности занятых в эко-
номике; отношение численности докторов, кандидатов, докторантов,  
аспирантов, к численности занятных в экономике.

2. Показатели кадрового потенциала: доля работников с высшим об-
разованием в численности занятых в экономике; отношение численнос-
ти студентов вузов к численности занятых в экономике.

3. Показатели технического потенциала: коэффициент готовности 
основных фондов; коэффициент обновления основных фондов; фондово-
оруженность труда.

4. Показатели финансово-экономического потенциала: отношение 
объемов инвестиций в основной капитал к ВРП; отношение внутренних 
затрат на исследования и разработки к ВРП.

5. Показатели информационно-коммуникационной составляющей: 
доля организаций, использовавших интернет, в общем числе органи-
заций, использовавших ИКТ; отношение затрат на ИКТ к ВРП; число 
персональных компьютеров на 100 работников; доля абонентов сотовой 
связи в численности населения.

Совместно с показателями оценивающими потенциал, автор предла-
гает оценивать инновационную активность, как величину, дополняю-
щую инновационный потенциал по следующим показателям:

1. Доля инновационных товаров (работ, услуг) в общем объеме отгру-
женных товаров (работ, услуг).

2. Отношение числа созданных передовых производственных техно-
логий к численности занятых в экономике.
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3. Отношение числа использованных передовых производственных 
технологий к численности занятых в экономике.

4. Отношение количества выданных патентов и свидетельств к чис-
ленности занятых в экономике.

5. Доля организаций, осуществлявших технологические инновации, 
в общем числе организаций [1].

Автор П. Ореховский выделяет семь показателей, как ключевые для 
развития науки и инноваций и характеризующие понятие «инноваци-
онность»:

1. Персонал, занятый исследованиями и разработками.
2. Внутренние затраты на исследования и разработки.
3. Затраты на технологические инновации.
4. Число защищенных кандидатских диссертаций.
5. Поступление патентных заявок и выдача охранных документов.
6. Объем инновационной активности по степени новизны.
7. Удельный вес затрат на технологические инновации в общем объ-

еме отгруженной продукции инновационно-активных организаций [9].
Данные методики позволяют оценивать инновационный потенциал 

с точки зрения результативности, некоторые учитывают региональные 
особенности развития, но имеют и свои недостатки в оценке возможнос-
ти развития потенциала отрасли. 

С точки зрения К. Риттера необходим маркетинговый подход к оцен-
ке инновационного потенциала. Он так же отмечает, что при разработке 
показателей оценки необходимо выделение системообразующих блоков 
показателей, к которым относятся: коммуникационный блок парамет-
ров — системный блок показателей информационной и коммуникацион-
ной компоненты, отражающий, в том числе маркетинговую составляю-
щую потенциала инновационного развития региона [10].

Главное назначение кластерного подхода — разбиение большого чис-
ла исследуемых объектов на однородные группы, так называемые клас-
теры. Методы такого анализа можно применять в самых различных слу-
чаях, даже когда необходимо сформировать группы по количественному 
сходству. Такой подход был отражен в работе М. Дюрана [4]. Преиму-
ществами такого анализа является то, что объекты можно объединять не 
по одному признаку, а по их набору, а также данная методика позволяет 
рассматривать разнородные исходные данные [6].

С помощью методики кластерного анализа данные последовательно 
формируются в кластеры, позволяя создать группы с самыми высокими, 
средними, низкими показателями и т.д. 

Методика оценки инновационного потенциала региона через оценку 
каждой его составляющей в большинстве случаев зависит от авторской 
трактовки понятийного аппарата. Поэтому представляется важным 
проведение анализа существующих методик для определения наиболее 
удовлетворяющей современным требованиям не только региональной, 
но и местной экономики.

Интегральная оценка инновационного потенциала, позволяющая 
свести совокупность разнородных показателей в единый, обобщающий 
показатель, представляет определенную проблему, решение которой 
большинство современных исследователей находят через применение 
средневзвешенных показателей. Определение весовых коэффициентов, в 
данном случае, происходит при помощи экспертного метода. 

Такой подход хорошо виден в методике В. Жарикова, и Б. Патеева, 
С. Алексеева, Т. Летаевой. 

В.Ю. Абрамова
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Модернизация экономики региона

 В методике М. Ковалева и А. Шашко используется индексный метод 
для расчета всех показателей, характеризующих инновационные про-
цессы в регионе. Инновационный индекс в данном случае рассчитыва-
ется как среднее геометрическое из произведений отдельных индексов, 
характеризующихся группой показателей.

Автором О. Москвиной используется метод нормирования, а получен-
ные результаты представляются в виде паутинообразной модели, в кото-
рой показатели инновационного потенциала делятся на группы с прямой 
и обратной зависимостью [8]. В методике используются: значение обоб-
щающего показателя, характеризующего ресурсную и результативную 
составляющую инновационного потенциала (I); пороговое значение обоб-
щающего показателя инновационного потенциала, выраженное через ха-
рактеристику параметра, отражающего границу минимально допустимого 
уровня кризисности его состояния (R); пороговое значение обобщающего 
показателя инновационного потенциала, выраженное через характерис-
тику параметра, отражающего границу его предкризисного состояния. 

Сопоставление фактических и нормативных показателей позволяет 
выделить сильные и слабые стороны развития инновационных процес-
сов, хотя и имеет ряд недостатков. 

Представляет интерес подход И. Щепиной и Е. Ковешниковой, ис-
пользующих метод регрессионного анализа для построения обобщаю-
щей оценки инновационного потенциала. 

Применение большинства рассмотренных методов оценки инноваци-
онного потенциала в условиях отраслей не представляется возможным 
из-за отсутствия информации или же необходимых для оценки показа-
телей. В частности о доле докторов, кандидатов, докторантов и аспиран-
тов, доле инновационных товаров (работ и услуг) в общем объеме отгру-
женных товаров (работ и услуг) и др. 

Поэтому необходимо выработать методику оценки инновационного 
потенциала отрасли экономики, которая позволяла бы оценить потенци-
ал в рамках имеющихся публичных статистических данных. Необходим 
также комплекс показателей, так как инновационный потенциал нельзя 
с достаточной полнотой оценить по какому либо одному показателю.
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